AB Ninolab har sedan 1965 levererat laboratorieutrustning och service till svenska laboratorier inom sjukhus,
forskningsinstitutioner och industriféretag. Var mdlsdttning dr att erbjuda marknaden ett brett utbud av apparater
och basutrustning. Vi representerar och marknadsfor produkter fran ett 50-tal etablerade leverantérer.

Vi arbetar bl.a. inom omraden som kyla (ned till -190°C), vdrme (upp till +1800°C), CO2-inkubatorer, vattenrening,
laboratoriediskmaskiner, autoklaver, LAF-bénkar, dragskdp, védgning och provberedning.

Vi har vdrt huvudkontor i Upplands Visby och lokalkontor i MéIndal, Lund och Umed samt dotterbolag i Danmark
och Norge. Vi dr ett féretag med stark teamkdinsla, ddr alla dr lika viktiga ndr det kommer till att na vara hégt satta mal.

Till vart regionkontor i Lund soker vi nu en

Saljare av laboratorieutrustning

Vi soker en driven sdljare som vill vara med att utveckla var férséljning pa den svenska laboratorie-
marknaden. Du kommer att ha en viktig roll och inga i ett utvecklande saljteam med en stark
produktportfolj av valetablerade varumarken.

I tjansten ingar bl.a. arbetsuppgifter som:

- Oka forsiljningen och marknadsandelen av véra produkter och tjanster

«  Kundbearbetning genom uppsdkande kundbesdk och andra marknadsaktiviteter

« Lopande kontakter med leverantorer, samt utbildningar hos dessa

«  Planering av marknadsforing

«  Planerainstallationer med vara tekniker

Personliga egenskaper:

«  Du har ett stort intresse av forsaljning och har formagan att driva/l6sa uppgifter och na avslut

«  Du har en mycket god social kompetens och samarbetsvilja som behovs i ditt dagliga arbete
med kollegor, kunder och utlandska leverantorer

«  Trivs med eget ansvar, ar sjdlvgadende och |6sningsorienterad

- Du har goda sprakkunskaper i svenska och engelska, bade i tal och skrift

- Vana vid Office-paketet och att arbeta med CRM-system

Tjansten kraver att du har B-korkort.

Meriterande dr erfarenhet av forsaljning och da helst av laboratorieutrustning alternativt att du har
arbetat pa laboratorium med exempelvis forskningsarbeten.

Tjansten ar pa 100%, tillsvidareanstallning, tilltrade omgaende eller enligt verenskommelse.
Din ansokan mailas till Niclas Nordin, VD, nno@ninolab.se

eller till

Tomas Kjelsson, teamledare saljavdelningen, tkj@ninolab.se

For fradgor kring tjansten, ring Tomas pa 08-590 962 07

Vi vill ha din ans6kan senast 2021-12-31

Mer om oss och vara produkter finns pa var hemsida www.ninolab.se

Valkommen med din ansokan!

ab NiNGOlab



