
Tjänsten börjar som innesäljartjänst men kan sedan utvecklas mot att blir en mer renodlad utesäljar-
tjänst beroende på intresse och utfall.

Tjänsten kräver att du innehar B-körkort. Meriterande är några års erfarenhet av arbete på laborato- 
rium och/eller motsvarande arbete med försäljning av laboratorieutrustning.  
Tjänsten är på 100% och en tillsvidareanställning.

Vi erbjuder företagshälsovård och friskvårdsbidrag.

Är du rätt person erbjuder vi en tjänst med frihet under ansvar. Besök gärna vår hemsida www.ninolab.se 
för att läsa mer om vårt företag och de tjänster och produkter som vi erbjuder.

Ansökan med CV skickas till:
Ralf Moberg, Team Leader Sales, på följande adress: rmo@ninolab.se
För frågor kring tjänsten, ring Ralf Moberg, 070-590 18 89 eller maila på mailadress enligt ovan.

Vi vill ha din ansökan senast 31/5 - 2024 

AB Ninolab har sedan 1965 levererat laboratorieutrustning och service till svenska laboratorier, 
sjukhus, forskningsinstitutioner och industriföretag. Vår målsättning är att erbjuda marknaden ett 

brett utbud av apparater och basutrustning. Vi representerar och marknadsför produkter från ett 50-tal  
av de största leverantörerna inom vårt område. Vi arbetar bl.a. med kyla ner till -190°C, värme upp till 3000°C, 

CO2– inkubatorer, vattenrenare, laboratoriediskmaskiner, autoklaver, renrumsbevakning, LAF-bänkar, 
centrifuger, vägning samt provberedning.

Vi har vårt huvudkontor i Upplands Väsby och lokalkontor i Mölndal, Lund och Umeå. Vi erbjuder en arbetsplats 
med en utpräglad team-känsla där alla är lika viktiga när det gäller att nå våra högt satta mål.

SÄLJARE
Till vårt huvudkontor i Upplands Väsby söker vi nu en

I arbetet som säljare ingår bl.a. arbetsuppgifter såsom:

•	 Skapa, upprätthålla och utveckla nya och befintliga kundkontakter
•	 Aktiva kundbesök och marknadsaktiviteter såsom mässor, utställningar, kampanjer
•	 Ge applikations- och produkthjälp till befintliga och ny blivande kunder på plats och  

på distans
•	 Ha löpande kontakt med leverantörer samt få kontinuerlig utbildning hos dessa på nya  

apparater och system
•	 Uppföljning av kampanjer på sociala medier och i vår kombinerade digitala och pappers- 

tidning Ninonytt
•	 Offertskrivning och inskrivning av order i vårt affärssystem
•	 Planera installationer med våra tekniker och handhavandeutbildningar i de fall att detta erfordras

Personliga egenskaper:

•	 Har en mycket god social kompetens och samarbetsvilja som behövs i ditt dagliga arbete med 
kollegor, kunder och utländska leverantörer

•	 Du trivs med stort eget ansvar, är självgående/lösningsorienterad och har förmågan att driva/ 
lösa uppgifter och nå avslut

•	 Behärskar svenska och engelska flytande i tal och skrift
•	 Behärskar ”Office paketet” och har god datorvana med de vanligaste programmen 


